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Tl pps: Gute Fragen erfragen nicht nur, was man wissen will, sondern achten auch auf die

, .Psychologie des Fragestellens”.
o c ra g e n ’ Uberlege, wann du mit einer offenen Frage ein Thema aufmachen willst, aber mit einer

. R geschlossenen Frage den Befragten ,festnagelst”.
hacking politics

Fragen erfragen nicht nur erwldnschte Informationen, sie Uberbringen auch Ideen oder
Beflrchtungen. Sie sagen auch vieles Uber die Fragestellerin.
Informationen erhalt man Uber Fragen, die man an jemanden richtet, der
sie beantworten kann. Informationen sind die Grundlage fir Orientierung
und weiteres Handeln.

Versetz dich in die Lage der Empfangerin: Wer ist es? Was ist ihr Arbeitskontext?
Welche Information hat sie vermutlich und welche nicht? Was ist ihr Eigeninteresse, an
dem du anknUpfen kannst? Habt ihr gemeinsame Interessen?

Um welches Projekt/ Welche Informationen wiirden Wie sieht eine Frage aus, die = Was sollte der Adressat meiner Frage An wen richtet sich Wie kommt die
Problem geht es? helfen? Und warum diese? diese Information erfragt? wissen, um die Frage gut zu verstehen die Frage? Frage an den
z.B. Gartenprojekt Friedensstral3e z.B. Plane der Bezirksverwaltung fur unsere Fragen enden mit einem Fragezeichen! und beantworten zu kénnen? Adressat(en): z.B. Senat, Adressaten?
Flache Welcher Kontext ist fir eine Antwort auf die Frage Stadtbezirk, Verwaltung, Direktgesprach, Email,
hilfreich oder wichtig zu wissen? Eigentamer, ... durch Hans, ...

WER macht WAS
bis WANN?
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